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DEO

RATOVAN]JE OKRENUTO KA SEBI

Rat, kao i bilo koja vrsta sukoba, vodi se i dobija strategijom.
Vas um je pocetna tacka citavog rata i celokupne strategije.
Um koji lako nadvladaju osec¢anja, um koji je ukorenjen u
proslosti umesto u sadasnjosti, koji ne moze da vidi svet jasno
i hitro, takav um stvorice strategije koje ¢e uvek promasiti
metu.

Da biste postali istinski strateg, morate preduzeti tri ko-
raka. Prvo, postanite svesni slabosti i bolesti koje mogu da
obuzmu um, iskrivljuju¢i njegove strateske moci. Drugo, pro-
glasite neku vrstu rata samom sebi da biste se primorali da
krenete napred. Trece, pokrenite nemilosrdnu i neprestanu
borbu protiv neprijatelja primenjujuci odredene strategije.

Sledeca cCetiri poglavlja osmisljena su tako da postane-
te svesni nepravilnosti koje verovatno cvetaju u vasem umu
upravo u ovom trenutku, kao i da vas naoruzaju posebnim
strategijama za njihovo otklanjanje.



OBJAVITE RAT SVOJIM
NEPRIJATELJIMA:
STRATEGIJA POLARNOSTI

Zivot je beskrajna borba i sukob, i ne moZete se uspesno boriti u
njoj dok ne prepoznate neprijatelje. Ljudi su pritajeni i neuhva-
tljivi, skrivaju namere pretvarajuci se da su na vasoj strani. Po-
trebna vam je jasnoéa misli. Naucite da razaznate neprijatelje,
uocite ih po znacima i obrascima ponasanja. Zatim, kada ih sa-
gledate objavite unutrasnji rat. Kao sto suprotni polovi magneta
stvaraju sile privlacenja, vasi neprijatelji - vase suprotnosti -
ispunice vas svrhom i usmerenos¢u. Ljudi koji vam se isprece
na putu i ljudi protiv kojih ustajete, koji predstavljaju sve ono
Cega se grozite — oni su izvor energije. Ne budite naivni: s nekim
neprijateljima nema kompromisa niti zajednickog stava.



Suprotstavljenost
Jjednog ¢lana
nekom udruzenju
nije cisto nega-
tivan socijalni
cCinilac, ako nista
drugo ono zbog
toga Sto je cesto
takva suprot-
stavljenost samo
sredstvo da se
Zivot sa zaista
nepodnosljivim
ljudima ucini bar
mogucéim. Ako
nemamo moc i
pravo cak ni da se
pobunimo protiv
tiranije, pristra-
snosti, hirovitosti,
neosecajnosti,
nec¢emo moci da
imamo nikakav
odnos s ljudima
zbog cijeg kara-
ktera patimo na
navedeni nacin.
Osecacemo

se prinudeni

na ocajnicke
korake — a oni
ce, naravno,
okoncati odnos
ali mozda nece
izazvati,, konflikt “.
Ne samo zbog
Cinjenice da se
represija obicno
pojacava ako se
trpi mirno i bez
protesta, nego i
zbog toga Sto na
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KLJUCEVI RATOVANJA:

Zivimo u dobu kada su ljudi retko otvo-
reno neprijateljski raspolozeni. Pravila
socijalne, politicke i vojne delatnosti su
se izmenila, pa zato mora da se promeni i
opazanje neprijatelja. lako u svetu postoji
vi$e nadmetanja nego ikada, nasrtljivost se
potiskuje. Ljudi zato moraju nauciti da de-
luju potajno, da napadaju nepredvidljivo i
vesto. Mnogi koriste prijateljstvo kao nacin
maskiranja agresivnih poriva — priblizavaju
vam se da bi vam naneli viSe $tete.

Prvi vas zadatak kao stratega jeste da
proéirite svoje poimanje neprijatelja, da u
tu grupu svrstate one koji rade protiv vas
i ometaju vas makar i na suptilne nacine.
Ne budite naivna zrtva. Nemojte da se zate-
knete u neprestanom povlacenju usled ne-
prijateljskih poteza. Naoruzajte se praktic-
noscu, i nikada sasvim ne spustajte oruzje,
¢ak ni pred prijateljima.

Ljudi su obi¢no vesti u skrivanju svog
neprijateljstva, ali ¢esto nesvesno odaju
znake koji pokazuju da nije sve onako kao
$to izgleda. Sustina nije u tome da bude-
te nepoverljivi prema svim prijateljskim
gestovima nego u tome da ih primecuje-
te. Opazajte svaku promenu emocional-
ne temperature — neuobicajenu bliskost,
novu Zelju za medusobnim poveravanjem,
neobuzdano hvaljenje pred tre¢im licima,
zelju za saveznistvom koje bi bilo razumni-
je sklopiti s nekim drugim nego s vama.
Verujte svojim instinktima jer ako necije
ponasanje deluje sumnjivo, ono verovatno
takvo i jeste.

Mozete jednostavno da sedite i Citate
znakove ili mozete da se zalazete na otkri-



vanju svojih neprijatelja — da udarate po
travi da poplasite zmije, kao $to kazu Ki-
nezi.

Uradite nesto $to se mozZe tumaciti na
vise nacina - nesto $to izgleda ljubazno, a
opet ukazuje na mrvu vase hladnoce ili se
moze tumaciti kao pritajena uvreda. Pri-
jatelj ¢e se tome zacuditi, ali pustice da
tako prode, dok Ce pritajeni neprijatelj be-
sno reagovati. Ako se pokaze ijedno jako
osecanje, znacete da se nesto kuva ispod
povrsine.

Shvatite da su ljudi skloni da budu ne-
jasni i neuhvatljivi jer je to bezbednije nego
nesto otvoreno uraditi. Pazite se ljudi koji
se kriju iza spoljasnjeg nejasnog mudro-
vanja i nepristrastnosti — niko nije nepri-
strastan. Ostro uoblic¢eno pitanje, misljenje
izreceno tako da uvredi, naterace ih da od-
govore i stanu na jednu stranu.

Ponekad je bolje odabrati manje nepo-
sredan pristup potencijalnim neprijatelji-
ma - biti pritajen i odavati pogresan utisak
kao i oni. Ako prijatelji ili sledbenici od
kojih ocekujete skrivene porive ispolje ne-
§to u ¢emu se skriva neprijateljstvo prema
vama, ili $to je protiv vasih interesa, samo
produzite ili se pravite da ne vidite. Vasi
neprijatelji ¢e uskoro otici i dalje, pokazu-
ju¢i namere sve jasnije. Tada cete ih drzati
na oku i biti spremni da napadnete.

Neprijatelj je ¢esto prerusen i tesko ga
je izdvojiti — organizacija ili osoba skrive-
na iza neke slozene mreze. Ono $to treba
da uradite jeste da se usmerite prema je-
dnom delu grupe - vodi, govorniku, glav-
nom ¢lanu uzeg kruga saradnika. Nikad
se ne usmeravajte prema neodredenom,

suprotstavljanje

daje unutrasnje
zadovoljenje,
olaksanje,

omogucava preus-

merenje misli...
Nasi protivnici

¢ine da ose¢amo

kako nismo u
potpunosti Zrtve
okolnosti.
DZorDpZ SIMEL
(1858-1918)

Rat 1

13



