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Dejvidu Mladem

Nas Sestogodisnji sin Dejvid osecao se veoma vaznim kada
je zavrsio predskolsko obrazovanje. Pitao sam ga $ta namera-
va da bude kad poraste. Netremice me je posmatrao nekoliko
trenutaka, a onda ozbiljno odgovorio: , Tata, ho¢u da budem
profesor.”

»Profesor? A sta bi da predajes “, upitao sam ga.

,Znas, tata“, odgovorio mi je, ,mislim da ho¢u da budem
profesor srece.”

,Profesor srece! Pa zar to nije sjajna ambicija?“

Dejvidu, tom nekadasnjem zlatnom deckicu s velikim ci-
ljem i njegovoj majci posvecujem ovu knjigu.
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PREDGOVOR

Cemu ovolika knjiga? Cemu uopste opsezna diskusija o ma-
giji uspeha? Ove godine ¢ée biti objavljene hiljade knjiga. Cemu
onda jos$ jedna?

Dopustite mi da vam predoc¢im nekoliko osnovnih infor-
macija.

Pre nekoliko godina prisustvovao sam jednom neverovatno
upecatljivom sastanku na kome su se okupili razni prodavci.
Potpredsednik kompanije zaduzen za marketing bio je izu-
zetno uzbuden. Zeleo je da prodavcima, svojim saradnicima,
iznese najvazniji argument i predoc¢i im samu sustinu njihovog
posla. Kraj njega je za govornicom stajao najbolji trgovacki
putnik u toj kompaniji, covek sasvim obicnog izgleda, koji je
u godini koja je bila za njima zaradio jedva samo koji dolar
manje od 60.000. Prosecna godiSnja zarada ostalih trgovackih
putnika nije prelazila 12.000 dolara.

Direktor se obratio okupljenima. Evo $ta im je rekao: ,Ze-
leo bih da svako od vas dobro osmotri Harija. Pogledajte ga!
Sta mislite, $ta je to $to Hari ima, a niko od vas nema? Hari je
zaradio pet puta viSe od svakog od vas, a da li je Hari pet puta
pametniji? Nije, barem ako je suditi po testovima koje je svako
od vas polagao. To sam proverio. [z testova se vidi da je on tu
negde, u proseku odeljenja u kome radi.

Dali je Hari radio pet puta viSe nego vi? Nije - opet, ako je
suditi po izvestajima koje ste dostavili. Zapravo, radio je krace
nego vecina vas.

Da li je mozda imao bolju teritoriju na kojoj je obavljao
prodaju? Opet moram da kazem da je odgovor odrecan. Racuni



DEjvVID DZ. SvARC

su manje-viSe isti. Da li je Hari obrazovaniji? Da li je, mozda,
boljeg zdravlja nego vecina vas? Nije ni to. Hari je, dakle, sa-
svim prosecan, ako izuzmemo jednu stvar.

Razlika izmedu Harija i svih vas ostalih ogleda se u tome
Sto je Hari mislio pet puta ambicioznije i uspesnije. Njegove
su ideje pet puta vece od vasih.”

Potom je potpredsednik kompanije nastavio da obrazlaze
da uspeh ne zavisi od veliCine necijeg mozga, nego od velicine
necijih ideja.

Ta misao mi nije dala mira. Neprestano mi se vracala. Sto
sam pomnije posmatrao ljude oko sebe, $to sam s ve¢im bro-
jem ljudi razgovarao, Sto sam se vise udubljivao Zele¢i da utvr-
dim $ta je stvarno osnov uspeha, to mi je odgovor bivao jasniji.
Svaki slucaj u koji bih se udubio mogao je posluziti kao dokaz
da velic¢ina racuna u banci, veli¢ina racuna srece, veli¢ina racu-
na opSteg zivotnog zadovoljstva zavisi samo od velicine necijih
ideja. Magija je upravo u tome - u velicini necije ambicije.

Ako se ve¢ ambicioznim miSljenjem tako mnogo postiZe, za-
$to svaki Covek ne razmislja na taj nacin? - pitali su me nebroje-
no puta. Cini mi se da je odgovor sledeéi: svi smo mi, znatno vise
nego Sto smo spremni da priznamo, proizvod misljenja okru-
Zenja u kome Zivimo. A glavninu svih ideja u tom okruZenju ne
Cine velike, nego male ideje. Celo vase okruzenje pokusava da
vas povuce nanize, da vas uvuce u Ulicu druge klase.

Gotovo vam svakodnevno govore da ,ima previSe generala, a
premalo obi¢nih redova‘“. Drugacije receno, iz dana u dan slusate
da viSe nema mesta za vode, da postoji visak stareSina, tj. da tre-
ba da se zadovoljite time da budete mali, obican ljudski Sraf.

Alj, ta tvrdnja da ,ve¢ ima previse generala“ jednostavno ne
odgovara istini. Najistaknutiji ljudi u svojim profesijama reci
¢e vam, kao Sto su i meni rekli, da je ,nevolja upravo u tome
Sto ima previSe obi¢nih redova, a nedovoljno generala®“

U tom okruzenju malih ljudi i sitnih duSa Cucete i Stosta dru-
go. Cucete, recimo: ,Sta ¢e biti - bi¢e $to znadi da vasa sudbina
nije u vasim rukama, ve¢ sve zavisi od nekakvog usuda. Zabora-
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vite, dakle, svoje snove, zaboravite onu lepsu kucu o kojoj sanja-
te, zaboravite onaj bolji fakultet za svoju decu, zaboravite bolji
zivot. Budite malodusni. Prosto lezite i Cekajte da umrete.

Ima li ikog ko nije ¢uo daje ,cena uspeha previsoka, ne vre-
di to tolikog truda“, kao da neminovno morate prodati dusu,
zZivot svoje porodice, savest, odreci se svih vrlina da biste stigli
na vrh. Istina je, medutim, da uspeh ne zahteva takvu cenu, tj.
da svaki korak napred donosi dividendu.

To okruZenje ¢e vam takode reci da je konkurencija za
najvisa mesta u zivotu prejaka. Da li je bas tako? Jedan di-
rektor koji se u svome preduzecu bavi kadrovskim pitanji-
ma kazao mi je da kad raspiSu konkurs za mesto na kome se
zaraduje 50.000 godisnje dobiju od 50 do 250 puta manje
molbi nego kada raspisu konkurs za mesto koje se placa
10.000 dolara godisnje. To znaci da je bar 50 puta veéa kon-
kurencija za posao u onoj sporednoj ulici negoli za posao
u Glavnoj aveniji. Ukratko receno, u glavnoj aveniji nema
guzve. Postoji bezbroj upraZznjenih mesta. Sva ta mesta Ce-
kaju ljude koji se, poput vas, usuduju da misle ambiciozno
i iznose velike ideje.

Osnovna nacela i pojmovi koji su u osnovi Magije uspeha
poticu iz najboljih izvora, od najvec¢ih umova koji su ikada
ziveli na kugli zemaljskoj, onih ¢ije su ideje bile najvece. To
su umovi poput biblijskog Davida, za koga je covek onakav
kakve misli u dusi nosi; poput Emersona, za kojeg su ,veliki
ljudi upravo oni koji shvataju da misao vlada svetom®; poput
Miltona, koji je napisao: ,Um je sam svoj gospodar; on u sebi
moZe raj pretvoriti u pakao, a pakao u raj.“ Tu je i neverovat-
no pronicljivi um Vilijama Sekspira, koji je uo¢io da ,nista
nije ni dobro ni rdavo, nego ga nase misljenje ¢ini takvim“?!

Samo, gde je dokaz za to? Kako moZemo biti sigurni da su
ti velikani ljudske misli bili u pravu? Posteno pitanje. Dokaze
moZemo naci u zivotima odabranih ljudi oko nas, onih koji su

1 Vilijam Sekspir, Hamlet, prev. Aleksandar Sasa Petrovi¢, Dosije, 1995.
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izvojevali uspeh, dostignuce i srecu i time dokazali da ambici-
ozne misli i velike ideje zaista carobno deluju.

Jednostavni koraci opisani u ovoj knjizi nisu nikakve neo-
probane teorije. To nisu nagadanja i razmisljanja jednog cove-
ka. To su dokazani pristupi zivotnim situacijama i univerzalno
primenjivi koraci koji uvek donose uspeh.

Sama ¢injenica da Citate ovu stranicu svedoci da vas zanima
pravi uspeh. Zelite da ostvarite svoje Zelje. Zelite da imate do-
bar Zivotni standard. Zelite da vam Zivot donese sve ono dobro
Sto zasluzujete. Ve¢ samo zanimanje za uspeh izvanredna je
ljudska odlika.

Imate jo$ jednu sjajnu odliku. Cinjenica da drZite u ruka-
ma ovu knjigu pokazuje da ste dovoljno inteligentni da potra-
zite neku alatku koja vam moze biti od koristi da biste stigli
tamo gde Zelite da stignete. Kad god neSto pravimo - bilo da
je rec o automobilima, mostovima ili raketama - potrebne su
nam alatke. Mnogi ljudi u svome pokusaju da izgrade uspe-
San Zivot zaboravljaju da i za to postoje odgovarajuce alatke.
Vi to niste zaboravili. Imate, dakle, dva osnovna svojstva koja
su vam potrebna da biste izvukli pravu korist iz ove knjige:
imate zarku Zelju da postignete veliki uspeh i dovoljno pa-
meti da izaberete sredstvo koje ¢e vam pomoc¢i da tu Zelju
ostvarite.

Razmisljajte ambiciozno, imajte velike ideje i Zivecete na vi-
sokoj nozi. Zivecete u velikoj sre¢i. Zivecete zadovoljni zbog ve-
likih ostvarenja koja ste postigli. Zbog velikih punih dZepova.
Zbog velikih prijateljstava. Zbog velikog ugleda koji uzivate.

Dosta obecanja.

Pocnite ve¢ u ovom trenutku, bas sada, da otkrivate kako
nacin vaseg misljenja moZze delovati poput ¢arobnog Stapica.
Po¢nite mislju velikog Dizraelija: ,Zivot je prekratak da bi bio
mali.”
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STA CE OVA KNJIGA
UCINITI ZA VAS

U svakom poglavlju ove knjige naci cete desetine zdravora-
zumskih, prakti¢nih ideja, tehnika i nacela koja ¢e vam omo-
guciti da upregnete i iskoristite ogromnu mo¢ ambicioznog
misljenja da biste stekli i uspeh, i sre¢u i zadovoljstvo koje to-
liko Zelite. Svaka tehnika je Zivo ilustrovana pric¢om iz stvarnog
zZivota. Otkricete ne samo Sta treba da radite ve, Sto je znatno
vaZznije, i kako ta¢no da primenite svako nacelo na neku prak-
ticnu situaciju ili problem. Dakle, evo Sta ¢e ova knjiga uciniti
za vas: ona ¢e vam pokazati Sta mozete.

Na krilima uverenja vinite se
put uspeha, 17.

Postignite uspeh zahvaljujuci
veri da moZete da ga postigne-
te, 28.

Porazite nevericu i negativnu
energiju koju ona donosi, 20.

Postignite velike rezultate za-
hvaljujuci sopstvenim velikim
idejama, 22.

Podstaknite svoj um da rada
pozitivne misli, 26.

Razvijte snagu vere, 29.

Planirajte konkretan program
za postizanje uspeha, 30.

VakciniSete se protiv ,izgovori-
tisa“, bolesti neuspesnih, 38.

Dokucite tajnu na kojoj pociva
vas stav prema zdravlju, 36.

Preduzmite Cetiri pozitivna ko-
raka da biste odbacili zdravstveni
Jizgovoritis®, 40.

Otkrijte zbog cega je snaga
vasih misli vaznija od puke inte-
ligencije, 41.

Koristite um kao izvor misli, a
ne samo kao skladiste za cinjeni-
ce, 46.

Naucite tri jednostavna nacina
da izlecite ,izgovoritis” inteligen-
cije, 48.

Prevazidite problem godina
- bilo da ste ,premladi“ ili ,pre-
stari, 49.
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Savladajte ,izgovoritis“ srece
Jnije mi se posrecilo” i dovedite se
u stanje u kojem vas sreca stalno
prati, 54.

Primenite tehniku akcije da bi-
ste izlecili strah i izgradili samo-
uverenost, 59.

Upravljajte pamcenjem da biste
poveéali samouverenost, 64.

Prevazidete strah od drugih
ljudi, 70.

Pojacajte samopouzdanje tako
Sto ¢ete umiriti savest, 73.

Mislite samouvereno tako sto
Cete se pona$ati samouvereno, 77.

Naucite pet koraka pomocu ko-
jih Cete izgraditi samouverenost i
razbiti strah, 83.

Otkrijte da se uspeh meri velici-
nom vasih ideja, 86.

Izmerite kolika je vasa prava
veli¢ina i utvrdite koje sve vred-
nosti posedujete, 87.

Negujte ideje koje su velike ono-
liko koliko ste vi veliki, 89.

Usavrsite recnik osobe koja am-
biciozno razmislja pomocu Cetiri
konkretna koraka, 91.

Razmisljajte uspesno i ambici-
ozno zahvaljujuéi tome $to mo-
Zete da zamislite Sta je moguce
postici, 92.

Svemu dodajte izvesnu vred-
nost - stvarima, ljudima, sebi,
99.

Pomocu uspesnog misljenja na
novi nacin sagledajte sopstveni
posao, 100.
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Mislima se uzdignite iznad tri-
vijalnosti i usredsredite se na ono
Sto je stvarno vazno, 87.

Testirajte sami sebe - utvrdite
koliko su vase ideje stvarno veli-
ke, 107.

Stvaralackim misljenjem izna-
dite nove i bolje nacine za obav-
ljanje poslova, 110.

Razvijte sopstvenu stvaralacku
mo¢ zahvaljujuci veri da to mo-
Zete, 115.

Vodite borbu protiv tradicional-
nog misljenja koje ledi um, 116.

Ucinite vise i bolje angaZujuéi
stvaralacku moé, 117.

Upotrebite tri kljuca za sna-
Zenje kreativnosti tako Sto Cete
naculjiti usi i otvoriti um za nove
ideje, 128.

Razmaknite granice misljenja i
stimulisite sopstveni um, 128.

Upotrebite i razvijte ideje -
plod svoga misljenja, 129.

Trudite se da delujete vazno -
to ¢e vam pomacdi da mislite kao
vazan ¢ovek, 137.

Postanite vazni time Sto Cete o
svom poslu misliti kao o necem
vaznom, 142.

Napravite reklamni spot kojim
Cete se predstaviti sebi u dopad-
ljivom svetu, 151.

Usavrsite misljenje - mislite
onako kako razmisljaju vazni
ljudi, 153.

Ucinite da vase okruZenje radi
zavas, 127.



Sprecite uskogrude ljude i sitne
duse da koce vas napredak, 161.

Upravljajte svojom radnom sre-
dinom, 139.

U casovima dokolice steknite
zalihu psiholoske osuncanosti,
1609.

Uklonite otrovne misli koje vas
okruzuju, 171.

Ne pristajte na drugu klasu ni u
c¢emu Sto Cinite, 172.

Izgradite stavove koji ¢e vam
pomoci da osvojite sve ono sto
zelite, 178.

Postanite agilni i puni entuzi-
Jjazma, 178.

Razvijte mo¢ pravog entuzijaz-
ma, 179.

Izgradite u sebi stav koji svedo-
Ci o vasoj vaznosti, 187.

Zaradujte na tome sto ¢e vam
posao biti na prvom mestu, 195.

Steknete podrsku drugih ljudi
zahvaljujuci neposrednom pona-
sanju prema njima, 202.
divsi se tereta koji ste nosili, 204.

Preuzmite inicijativu u sklapa-
nju prijateljstava, 207.

Ovladajte tehnikom koja ce
vam omoguciti da o drugima mi-
slite samo lepo, 218.

Steknite prijatelje zahvaljujuci
ljubaznosti i srdacnosti u razgo-
voru, 216.

Mislite optimisticki, ¢ak i kada
u neCemu gubite ili doZivite neu-
speh, 218.

MAGIJA USPEHA

Steknite naviku delanja - nema
potrebe da cekate dok se ne ste-
knu savrseni uslovi, 221.

Odlucite da u praksi sprovedete
svoje ideje, 230.

Delanjem odagnajte strah i po-
stanite samouvereni, 231.

Otkrijte tajnu delatnog uma,
232.

Iskoristite svu magicnu snagu
reci SADA, 235.

OsnaZzite sami sebe tako sto Cete
ste¢i naviku da dignete glas, 237.

Razvijte inicijativu, posebnu
vrstu akcije, 238.

Otkrijte da poraz nije nista dru-
go do stanje uma, 243.

Ponesto spasite iz svakog neu-
speha, 245.

Upotrebite snagu konstruktivne
samokritike, 251.

Istrajnos¢u i eksperimentisa-
njem postignite pozitivne rezul-
tate, 253.

Odagnajte obeshrabrenost tako
Sto cete umeti da uocite dobru
stranu svake situacije, 257.

Stvorite jasnu predstavu o tome
sta Zelite da postignete u Zivotu,
252.

Iskoristite ovaj plan da biste
sacinili desetogodisnji raspored
ciljeva, 264.

Izbegnite pet vrsta oruZja koja
ubijaju uspeh, 68.

Visestruko pojacajte energi-
ju koju posedujete tako Sto Cete
utvrditi jasne ciljeve, 269.
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Odredite ciljeve koji ce vam po-
mo¢i da uvek obavite posao i da
Zivite duze, 269.

Ostvarujete ciljeve koje sebi po-
stavite zahvaljujuci ovom tridese-
todnevnom vodicu za poboljsanje
stanja, 276.

UlaZite u sebe da biste kasnije
izvukli profit, 279.

Naucite Cetiri pravila dobrog
rukovodenja, 283.

Razradite sopstvenu sposob-
nost razmene ideja s ljudima na
koje Zelite da uticete, 288.
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Iskoristite ljudski pristup za
sopstveno dobro, 290.

Razmisljajte u kategorijama
naprednih ideja, verujte u napre-
dak i podsticite napredak, 296.

Testirajte sami sebe da biste
utvrdili da li zaista mislite pozi-
tivno, 301.

Iskoristite vrhunsku mo¢ svog
misljenja, 303.

Primenite magiju optimisti¢nog
misljenja u presudnim Zivotnim
situacijama, 308.



1.

VERUJTE DA CETE USPETI | USPECETE

USPEH OZNACAVA MNOGO CUDESNIH, pozitivnih stva-
ri. Uspeh oznacava li¢ni prosperitet: lep dom, letovanja i
zimovanja, putovanja, nove stvari, finansijsku sigurnost,
mogucénost da svojoj deci pruzite maksimum. Uspeh znaci
da ¢e vam se ljudi diviti, da ¢e u vas gledati kao u vodu, da
¢e vas oponasati u poslovnom i drustvenom zivotu. Uspeh
znaci slobodu: slobodu od briga, slobodu od straha, od razo-
Caranosti, slobodu od neuspeha. Uspeh oznacava samopo-
Stovanje, neprestano iznalazenje moguénosti za li¢nu sre¢u
i zadovoljstvo u zivotu, sposobnost da ucinite viSe za one
koji od vas zavise.

Uspeh znaci pobedivanje.

Uspeh - pravi je cilj u Zivotu!

Svako ljudsko bice Zeli da postigne uspeh. Svako Zeli da od
Zivota izvuce ono Sto je najbolje. Niko ne Zeli da puzi, da zivi u
prosecnosti. Niko ne Zeli da se oseca kao bic¢e druge klase niti
kao osoba koja je primorana da zivi takvim, sasvim obi¢nim i
prosecnim Zivotom.

Neke od najociglednijih mudrosti o tome kako graditi
uspeh moZemo naci u biblijskoj izreci da vera pomera pla-
nine.

Verujte, stvarno verujte da mozete da pomerite planinu, i
zaista Cete je pomeriti. Nema mnogo ljudi koji veruju u to da
mogu da pomere planine. Samim tim, nema ni mnogo onih koji
zaista mogu to da ucine.
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Sigurno ste imali prilike da Cujete nekoga ko kaZe da je ,be-
smislica verovati u to da je dovoljno da kazete: Planino, pomeri
se! i da se ona zaista pomeri. To je jednostavno nemoguce”.

Ljudi koji tako razmisljaju pobrkali su ¢vrstu veru sa onim
$to najcesce nazivamo ,pusti snovi“ I zaista, tacno je da ne mo-
Zete Zeljom pomeriti planinu. Ne moZete Zeljom sami sebe da
unapredite i posadite se u direktorsku fotelju. Ne mozete Zeljom
sebi da obezbedite kucu sa pet spavacih soba i tri kupatila, ili
veliku platu. Ne moZete samo Zeljom da postanete voda.

Medutim, cvrstom verom zaista moZete da pomerite plani-
nu. MoZete da ostvarite uspeh zahvaljujuci tome Sto verujete
u to da Cete uspeti.

Kada govorimo o snazi uverenja, tu nema niceg magi¢nog
niti misticnog.

Evo kako funkcioniSe uverenje: stav ,Ja sam pozitivan, da-
kle ja mogu“ upravo je ono $to stvara snagu, vestinu i energiju
neophodnu da se neSto uradi. Kada verujete da neSto moZete
da postignete, odmah se razvija i umece kako da to ucinite.

Svakoga dana Sirom zemlje mladi ljudi pocinju da rade na
novim radnim mestima. Svaki od njih Zeli da jednog dana po-
bere uspehe koji ¢e ga odvesti direktno na vrh. Medutim, veci-
na tih mladih ljudi jednostavno nema veru koja je neophodna
da bi se dosegle te najviSe visine. Tako i ne dospeju na vrh.
Uvereni da ne mogu da se popnu dovoljno visoko, oni nikada
i ne otkriju stepenice koje bi ih mogle odvesti na te visine.
Njihovo ponasanje ostaje ponasanje prose¢nog Coveka.

S druge strane, mali broj tih mladih ljudi istinski veruje da ¢e
uspeti. Oni poslu pristupaju sa stavom ,Ja idem na vrh" Tako, za-
hvaljujuci sustinskoj veri, uspevaju da se domognu vrha. Veru-
juci da e uspeti i da taj uspeh nije nemogu¢, ti momci i devojke
proucavaju i posmatraju ponasanje visih rukovodilaca. Oni uce
kako uspesni ljudi pristupaju problemima i kako donose odluke.
Oni posmatraju ponasanje i stavove uspesnih ljudi.

Umece da se neSto ucini uvek sti¢u oni koji su ¢vrsto uve-
reni da to mogu da ucine.
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MAGIJA USPEHA

Moja mlada poznanica je pre dve godine odlucila da osnu-
je agenciju za prodaju stambenih prikolica, svojevrsnih po-
kretnih kuc¢a. Mnogi su je savetovali da to ne Cini, iznoseci joj
razloge zbog kojih ona to ne treba - i ne moze - da uradi.

Imala je neSto manje od 3.000 dolara uStedevine, a reCeno
joj je da je minimum kapitala neophodan za osnivanje takve
agencije viSestruko vedi.

,Pogledajte samo kolika je tu Zestoka konkurencija. Sem
toga, vi nemate nikakvo prakti¢no iskustvo u prodaji stam-
benih prikolica, da i ne govorimo o tome $to nemate nikakvo
iskustvo u vodenju biznisa“, govorili su njeni savetnici.

Medutim, ta mlada dama je imala ¢vrstu veru u sebe i svoju
sposobnost da postigne uspeh. Spremno je priznala da nema
dovoljno pocetnog kapitala, da je ceo taj biznis veoma konku-
rentan i da njoj nedostaje iskustva.

»Ipak" kazala je, ,svi dokazi koje mogu da prikupim
pokazuju da ¢e ta vrsta delatnosti doZiveti ekspanziju i
to veoma brzo. Povrh svega toga, pomno sam proucavala
konkurente. Znam da mogu bolje da prodajem stambene
prikolice nego bilo ko drugi u ovom gradu. Moguce je da
¢u napraviti i poneku gresku, ali mislim da ¢u veoma brzo
sti¢i na sam vrh.”

Zaista se tako i dogodilo. Nije imala mnogo problema da
pribavi pocetni kapital. Njena apsolutno nepokolebljiva vera
da moZe uspeti u tom poslu pridobila je poverenje dva investi-
tora. Naoruzana tom potpunom verom u sebe postigla je i ono
Sto je ,nemoguce” - ubedila je jednog proizvodaca prikolica
da joj isporuci izvesnu ogranicenu koli¢inu, a da mu ona za to
ne uplati nikakav avans.

Prosle godine prodala je prikolica za viSe od milion dolara.

,0Cekujem da ¢u naredne godine imati viSe od dva miliona
dolara bruto prihoda“ kaze ona.

Vera, ¢vrsta vera, upravo je ono Sto podsti¢e um da iznade
nacine i puteve koji vode ka uspehu. Ako sami verujete u to da
Cete uspeti, i drugi ¢e imati poverenja u vas.
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DEjvVID DZ. SvARC

Vecina ljudi ipak se ne uzda toliko u uspeh. Medutim, neki
ljudi to Cine, kao stanovnici ,Uspehgrada“ u Sjedinjenim Ame-
rickim Drzavama! Pre samo nekoliko nedelja moj prijatelj,
zvanicnik javnog preduzeca za autoputeve u jednoj americkoj
drzavi srednjeg zapada, preneo mi je svoje iskustvo u vezi s
,pomeranjem planina“

,Proslog meseca moje odeljenje je poslalo obavestenja gra-
devinskim kompanijama o tome da smo ovla$¢eni da angazu-
jemo preduzece za projektovanje i izgradnju osam mostova, u
okviru naseg programa izgradnje autoputeva. Predvidena cena
izgradnje svakog mosta bila je pet miliona dolara. Predvideno
je da odabrana gradevinska kompanija dobije naknadu od ce-
tiri posto, tj. 200.000 dolara za projektantski posao®, poceo je
moj prijatelj svoju pricu.

,Razgovarao sam o tome s predstavnicima 21 gradevin-
ske firme. Cetiri najveée su smesta odlucile da podnesu svoje
predloge. Ostalih 17 bile su male kompanije, nijedna nije imala
viSe od tri do sedam inZenjera. Svi su oni razmotrili projekat,
odmahnuli bi glavom i u sustini rekli da je to je prevelik zalogaj
za njih, da bi voleli da misle kako mogu to obaviti, ali da nema
svrhe ni da pokusaju.

Samo jedna od tih malih kompanija, firma koja zaposljava
svega troje inZenjera, proucila je planove i saopstila da oni
mogu to da urade [ da ¢e nam dostaviti ponudu. Tako su i ura-
dili i na kraju su ba$ oni dobili posao.”

Dakle, oni koji veruju da mogu da pomere planine, to zbilja
i ¢ine. Oni koji veruju da ne mogu da pomere planine, stvarno
ne mogu nista da urade. Vera sluzi kao okida¢ za mo¢, snagu
potrebnu da se nesto uradi.

Zapravo, u ovo nase moderno doba vera ne samo da po-
krece planine nego ¢ini i znatno viSe. Sama sustina kosmckih
istrazivanja upravo je vera da se kosmos moZe osvojiti. Bez
Cvrste, nepokolebljive vere da ¢ovek moZe ploviti svemirom
nas$i naucnici ne bi imali ni hrabrosti, ni interesovanja, ni
entuzijazma da nastave svoja kosmicka istrazivanja. Vera da
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